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英語、日本語、ベトナム語で対応いたします。

＜主な業務内容＞

＜思い出に残っているエピソード＞

＜今後挑戦したい仕事＞

主な業務はベトナム貨物の輸出入手配です。安全を最優先し、安価
かつ迅速に貨物を輸送できるよう尽力しております。
見積作成/海外との手配連絡/海上・航空輸送/通関/トラック手配等、
輸送業務を一貫して手配しております。
お客様の多岐に渡るご要望に対応するため、ベトナム語を活かし、
現地のローカル情報の収集に励んでおります。
また、日本のローカル情報をベトナム側に随時提供し、お客様のお
役に立てるよう心掛けております。
最近はホーチミン、ハイフォンから日本の主要港への貨物量が増加
傾向であり、この需要に対応するため、矢吹コンソリデーションサ
ービスの更なる拡充を図っていきたいと思っております。

前職が運輸と関係ない業種だったため、毎日が勉強です。特に思い出に残っていることは２つあります。
１つ目は、ベトナム出張に行ったことです。主に、ベトナムローカル代理店への挨拶まわり、新規代理店
の開拓を行いました。タイトなスケジュールの中、多くのローカル代理店を訪れたのは大変でしたが、矢
吹海運のサービスをより知ってもらえたことに手応えを感じ、今後の円滑な輸出入手配につながると考え
ます。
２つ目は、大型貨物のデバンに立ち会いをしたことです。オープントップコンテナが倉庫に搬入されると
ころから、自分の身長の何倍もある貨物がクレーンで吊り上げられてトレーラーに置かれるまで、ひと時
も目を離せませんでした。
大きな貨物ですが、安全作業を遂行するために小さなことに細心の注意を払う必要があることを実感しま
した。

まずは、大型貨物の輸送に携わりたいと思っております。現在主
に携わっているコンテナ貨物より専門的な知識が必要になるため、
勉強を進めていきたいと思います。
将来的には、通関士の資格取得も考えております。難関資格の一
つであるため、その道のりは険しいですが、日々勉強に励みます。
そして、通関士になった暁には、円滑な通関業務を行うことで矢
吹海運の発展に寄与したいです。
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やりがいがあり就職してみたいと思って貰

輸送業

入船ベトナ

ローカル代理店を相手にする為に採用していると説明できるようにしてお

日本のローカル情報をベトナム側に随時提供してお客様のお役に立て

の表現も微妙なので消してし

安全作業を遂行する為に小さな事に細心の注意

の後の内容は通


